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VINTE ANOS CONTRIBUINDO COM O DESENVOLVIMENTO
DA HORTICULTURA E CULTURAS IRRIGADAS

ioneira na regido Noroeste do

Rio Grande do Sul, desde sua

fundagéo em 20 de janeiro de
1995 a AGRIFLORA assumiu a condi-
gao de incentivar, organizar e proporci-
onar tecnologias de produgao voltadas
para a realidade e necessidades dos
agricultores, sempre visando a geragao
de renda e o bem estar das pessoas
envolvidas.

A AGRIFLORA sempre manteve o foco
de trabalho na horticultura e culturas
irrigadas, porém, nunca desconside-
rando todas as relagdes existentes,
seja com as demais atividades dos

sistemas de produgéo, com os recur-
sos e fatores produtivos disponiveis, ou
com as pessoas envolvidas. H& um
trabalho especializado, mas sempre
com uma visdo sistémica, onde as
tecnologias oferecidas sdo parte de um
todo maior, tendo que se justificar pelo
que proporciona para as pessoas
envolvidas, seja pelo ganho de produti-
vidade, valor agregado, facilitagdo do
trabalho ou outro beneficio, conforme
comenta o Engenheiro Agrébnomo e
proprietario Jodo A. Boaro.

Porisso, para o exercicio da sua fungao,
a AGRIFLORA tem como valores essen-

ciais 0 comprometimento na constru-
¢do do resultado e satisfacdo dos
clientes, fornecedores e colaboradores;
respeito as normas internas e externas;
prioridade para tecnologias de menor
impacto ambiental e adequadas a
realidade; e a conduta transparente.
Oferece insumos e equipamentos tais
como sementes e mudas de hortalicas,
fertilizantes, substratos, defensivos,
mudas de morango, estufas agricolas,
sistemas hidropdnicos e sistemas de
irrigagdo. O trabalho da AGRIFLORA
ajuda a garantir renda aos agricultores
e alimentos mais saudaveis na mesa
dos consumidores.
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Engenheiro Agronomo Joao A. Boaro
sécio — proprietario e fundador

| | a 20 anos, quando pensamos na
criagdo da AGRIFLORA, nos

motivamos a partir de uma analise
técnica e de necessidades sentidas,
pelo papel que poderiamos assumir na
promogao do desenvolvimento de
atividades que até entdo eram conside-
radas marginais, diante do espago e
importancia atribuidos as demais
atividades agricolas existentes. Obvia-
mente que tinhamos a expectativa e
necessidade de viabilizar o negécio da
empresa que surgia, a partir da misséo

gue estavamos assumindo. Tratava-se
de um grande desafio e a tarefa passou
a exigir a constante busca de solugdes
e alternativas que sempre estiveram
fundadas na reciprocidade, isto é, que
sejabom paraa AGRIFLORA, desde que
atenda a necessidade dos agricultores.
Este tem sido sempre o ponto de parti-
da das nossas agbes. Costumamos
dizer que o nosso foco é o produtor, ndo
o produto. Nesta visao e ordenamento,
atendemos primeiro a necessidade do
produtor ao invés de priorizar uma
simples operagao comercial.

Comisso, e através de agdes voltadas a
atender nossa missdo, que tem o
propdsito de gerar renda e bem estar as
pessoas envolvidas, participamos do
processo de crescimento e profissiona-
lizagdo da horticultura regional, bem
como da ampliagdo das areas irriga-
das. Neste periodo de 20 anos, experi-
mentamos e consolidamos significati-
vas mudangas nos sistemas produti-
vos e nas tecnologias envolvidas,
podendo-se destacar o melhoramento

genético, métodos de propagacéo de
plantas, plasticultura, mecanizagéao,
automacao e diversidade de sistemas
de irrigagao. Os casos das familias
Mattioni, Mller e Azolim, exemplificam
bem esta trajetdria, que tem nos produ-
tores os principais protagonistas, e que
a AGRIFLORA orgulha-se de fazer
parte, cumprindo seu papel de fornecer
tecnologias adequadas a realidade
presente.

Completar 20 anos de atuagao signifi-
ca que fomos compreendidos e
tivemos seguidores, pelo que somos
gratos, e também significa muita
responsabilidade e motivagdo para
continuidade. Vamos em frente, sem-
pre orientados pelo comprometimento
na construgao do resultado e satisfa-
¢do dos clientes, fornecedores e cola-
boradores, com respeito as normas,
priorizando tecnologias de menor
impacto ambiental e adequadas a
realidade e com uma conduta transpa-
rente, conforme determinam os valores
da AGRIFLORA.

Engenheiro Agronomo Diego Coimbra
ex-sécio e fundador

A busca do engenheiro agrénomo
Diego Coimbra por subsidios para

a produgao de erva mate rendeu a ele
mais do que isso. Oportunizou uma

sociedade em um novo negdcio. Coim-
bra procurou o colega de profissdo
Jodo Boaro para uma consultoria quan-
do este ainda trabalhava no departa-
mento técnico da Cotrijui. A partir desse
contato, ocorreu uma aproximagao
entre ambos, que resultou na fundagao
da AGRIFLORA. Na época, Boaro, que ja
tinha experiéncia no trabalho com
fruticultura e olericultura, procurava um
sécio para abrir uma empresa nessa
area para suprir a caréncia existente na
regido. A ideia inicial era atender aos
horticultores com sementes de hortali-

cas, mudas frutiferas e de refloresta-
mento, e demais necessidades do
setor. A loja foi fixada préximo ao local
onde se encontra hoje, junto a Avenida
21 de abril. Diego Coimbra conta que o
inicio foi desafiador e cheio de dificulda-
des. "Eramos s6 nds dois para definir
guestdes institucionais, legais, com-
prar mercadorias, pensar estratégias
de venda e atender aos produtores’,
lembra.

O entdo socio da AGRIFLORA recorda
um dos principios que norteavam o
trabalho desde a sua fundagdo, em
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1995. “Tinhamos a preocupagado de né&o
empurrar produtos de qualquer forma,
mas atender o produtor na medida de
sua necessidade e possibilidade’,
comenta. Todos os projetos elabora-
dos e manejos recomendados eram
feitos levando em consideragao critéri-
0s técnicos e a tecnologia necessaria.
‘0O produtor tinha muitas duvidas e
frequentemente trazia cultivares com
doengas e nés nos esmeravamos para
identifica-las e dar um retorno”, acres-
centa Coimbra. O engenheiro agréno-
mo recorda do dia em que chegaram as
primeiras mudas de morango com
genética superior, quando os produto-
res fizeram fila de veiculos na avenida

Alguns momentos
dos 20 anos da AGRIFLORA

Participagao na
Feira do Morango
de Pejucara,

em 1996.

aguardando com expectativa a novida-
de.

A sociedade, no entanto, ndo durou
tanto quanto imaginado. Em 1996
Diego Coimbra participou de uma
selecao do Servico Nacional de Apren-
dizagem Rural (SENAR) e passou a
prestar servico para a entidade. No
inicio tentou atender as duas frentes,
trabalhando cinco dias para o SENAR e
se dedicando a empresa no final de
semana. Logo o excesso de trabalho
cobrou seu prego e a sociedade acabou
sendo aberta, passando Joao Boaro a
tocar a empresa sozinho. ‘De uma
empresa pequena, nascida de um
sonho, a AGRIFLORA se tornou uma

Treinamento
de Produtores
na Afucotri, ljuf,
em 2000.

referéncia regional, mais do que isso,
ela da seguranga aos produtores

rurais”, avalia Coimbra, que ainda sali-
enta a relagdo entre o empresario e
seus clientes, Jodo e seus produtores,
gue vaialém da confianca e chega a ser
de amizade. "0 Jo&o conhecia muitos
produtores e eles o procuravam pela
confianga e nés sempre procuravamos
atender a todos. Muitos sequer
levavam produtos, precisavam
somente orientagdes sobre 0 manejo”.
Segundo Coimbra, essa relagcdo se
mantém até hoje, de respeito e parceria
entre a AGRIFLORA e seus clientes,
sejam eles mais antigos ou jovens
iniciando em uma nova atividade.

............................

Interior da loja,
em 1995,

ano da sua
fundacao.

€ exigir Qualidade. -
4 {?deiég;ir(o/uf ;
lalidade 0elt :
Qualidatenp ArendimenTO g€
Qualidate com Diversidade &
Este éofbjetivo Brmanente
GRAGRA 8

N
.

Informativo especial



irrigagao se consolidou como

uma ferramentaimportantena

atividade leiteira, principal-
mente quando associada a outras boas
praticas de manejo. E o que comprova o
produtor de leite Marcos Antonio
Azolim, de Engenho Velho, Catuipe, que
possui em sua propriedade um sistema
de irrigacao por aspersao com tubula-
gao subterrénea, implantado pela
AGRIFLORA. “A irrigacdo nao é uma
solugéo por si sé, mas uma ferramenta
gue precisa ser utilizada em associa-
¢cdo com outros fatores para garantir
excelentes resultados’, afirma ele, com
a experiéncia de quem foi pioneiro no
uso de irrigagdo na sua comunidade.
Entre os principais pontos citados
como fundamentais, estd a recupera-
¢do do solo. Também interfere a quali-
dade das cultivares para a cobertura, 0
investimento em adubag&o e o conheci-
mento sobre a atividade. “Airrigacao da
a seguranca para fazer investimentos
namelhoria do seu solo’, salienta.
Atualmente Marcos estd em um
momento de reestruturagéo, reorgani-

zando os espagos e melhorando a
infraestrutura da propriedade, projeto
que inclui galpdes, sala de ordenha e
um escritério para gerir o negécio. A
meta é concluir em dois anos. Apds
terceirizar as 20 vacas que estavam em
lactacédo, atualmente trabalha na
formagéo de um novo lote de novilhas.
Com 35 animais na propriedade, em
aproximadamente um ano pretende
estar com dez vacas de alta produtivi-
dade. Os 15 hectares que administra
sdo divididos entre drea de grama
Tifton, forrageiras e produgdo de milho
para silagem, mas o objetivo é diminuir
as culturais anuais e ampliar as pere-
nes, garantir sua qualidade e reduzir o
usoderagéo.

A irrigag&o iniciou ha aproximadamen-
te cinco anos, quando o produtor
implantou um sistema para 1,4 hecta-
res. Ele nao sabia, mas eram vésperas
de uma estiagem na regido. “As pesso-
asdiziam que eu estavajogando dinhei-
ro fora e Deus mostrou que eraumbom
investimento. O resultado que tive na
seca pagou em um ano o investimento

MOTOBOMBAS

quefiznaarea”, conta Azolim. Em plena
estiagem o produtor estava com dez
vacas Jersey produzindo 17,6 litros de
leite/dia/vaca, e ainda se beneficiou
com o aumento do valor do litro do leite,
influenciado pela queda da oferta.
Satisfeito com os resultados, ampliou a
area irrigada, implantando o sistema
em mais trés hectares. “Nao fica um
palmo de chdo sem molhar e isso vem
do projeto técnico bem elaborado e
bem executado pela equipe da
AGRIFLORA", avaliaele.

Adrea de pastagem esta divididaem 21
piquetes, adequando o numero de
animais de acordo com o tamanho dos
reservados, o que permite a rotagao
das novilhas que s6 voltam a se alimen-
tar no mesmo espaco apos 20 dias. O
controle do desenvolvimento da grama
é feito com adubagao e irrigagdo. “Os
resultados da irrigacdo se destacam
mesmo nos periodos de veranico, pois
ela evita o estresse hidrico e mantém a
grama sempre bem", acredita o produ-
tor. O primeiro sistema de irrigacdo
implantado pela AGRIFLORA na propri-

.......................................................................................................................................................................
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edade de Marcos possui espagamento de
18x18 metros. Ja o segundo, tem espaca-

mento de 24x24m e, atualmente, tem a
capacidade de distribuir 30 mil litros de
agua/hora. “Na época de implantar vi outros
orgamentos, mas a AGRIFLORA desenvolveu
um excelente projeto e utilizei menos canos
do que precisaria nas outras propostas. £ um
diferencial técnico que inspira confianga na
empresa’. Marcos diz que nao abandona
esse suporte técnico que garante boas
decisbes no momento de ampliar airrigagao.
Aliniciativa do produtor j& estimulou outros a
investir no sistema de irrigagao nas suas

propriedades. O resultado disso: desenvolvi-
mento individual e da comunidade onde

vivem.

AcRdAdLd

Este irriga o Brasil

g -
Senninger®
Irrigation Inc. =

IRRIGACAO, um fator de producao agricola

Buscando uma relagao do tema “irriga-
¢ao” e agricultura, primeiro € necessa-
rio pensarmos na agua como insumo
desta tecnologia de producao e que é
preciso sabedoria na sua utilizagéo e
responsabilidade para ndo contamina-
la. Este recurso natural ainda abundan-
te é o responsavel pela vida no nosso
planeta. Vida, essa, que se sustenta
com a produgao vegetal, seja a espon-
tanea ou a cultivada pelos agricultores
com fins de geracdo de energia ou
alimentagao.

Sob o olhar agronémico e também da
extensao rural, para ter produgao vege-
tal precisa-se de um equilibrio entre
solo, planta e ambiente. Assim, € impor-
tante antes da elaboracao de um proje-
to de irrigacao conhecer as condi¢cdes
que se encontram os solos. Analisar
sua capacidade de infiltrar e reservar
agua, seu teor de matéria organica, sua

fertilidade e a topografia. Com isso
define-se melhor a quantidade de agua
gue precisa repor ao solo, compensan-
do o que sai através dos processos de
evaporagao e transpiragao das plantas.
Portanto, um dos fatores de produgao
é, sem duvida, a irrigagao que pressu-
pOe o uso racional da dgua, por ser um
recurso natural vulneravel e também
pela sazonalidade que ocorrem as
chuvas na maioria das regides de
nosso Estado.

No Rio Grande do Sul, conforme dados
da Secretaria da Agricultura, Pecuaria e
Agronegocio — SEAPA, até 2011, de um
de 429.900 estabelecimentos
rurais, 10.800 possuiam irrigagao de
sequeiro. Destes, aproximadamente

total

70.000 ha possuiam sistemas com
pivo central, 30.000 ha com asperséo
convencional e 5.000 ha com irrigagéo
localizada.

A ampliagao do uso desta tecnologia
passa por alguns paradigmas. Um
deles é a questao cultural dos agriculto-
res, habituados a esperar as chuvas e
nao investir em irrigagdo. A excegao
esta na olericultura e fruticultura, onde
as irrigacdes sao amplamente utiliza-
das. Outra questédo é a base legal
necessaria a implantagao de projetos
de irrigagao e uso das aguas, ou seja, a
agilidade na obtengao da licenga ambi-
ental e da outorga (autorizagdo) de
retirada da dgua de reservatoérios ou de
fluxos naturais. Esta agéo € competén-
cia do poder publico e tem sido ajusta-
do através de programas governamen-
tais.

Eng. Agr. Volnei Marin Righi
Assistente Técnico Regional da
EMATER/RS
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ra uma questdo de tempo para

o horticultor Valdir Miller

assumir sua vocagéo. Havia
muitos sinais indicando para isso. Os
pais ja trabalhavam com o cultivo de
hortalicas em sua propriedade localiza-
da em uma regido de ljui com tradigéo
na atividade, Arroio das Antas, onde sao
muitas as unidades produtivas com
canteiros de hortaligas. Outro ponto
favordvel é a abundancia de dgua na
area, regada por uma sanga, um pogo
artesiano e um acgude grande onde
bebem as ovelhas e nadam peixes
criados para consumo da familia.
Apesar disso, guando casou, Miiller fez
aopgao de morar na cidade de ljui, onde
ainda hoje reside com a familia, apesar
de passar os dias envolvido com a
atividade de producéao, na propriedade
fixada ha alguns quilémetros do centro
urbano.
Antes de se tornar horticultor, durante
muitos anos seu Valdir teve como
atividade comercial a venda de frutas.
Foi ainda nesse periodo que nasceu
uma parceria que ja dura mais de 20
anos e que acabou tendo importante
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papel naretomada da vocagao do Valdir
e da propriedade da familia. Os frutos
gue eram comercializados por ele eram
produzidos em éareas cultivadas pelo
engenheiro agrénomo Jodo Boaro,
antes mesmo de ele fundar a
AGRIFLORA. Depois, a partir do apoio
da empresa, Valdir Miller iniciou o
cultivo de hortaligas, ainda conciliando
com a venda de citros. Um dos primei-
ros investimentos foi uma estufa paraa
producao de tomates, cultura que ainda
hoje é cultivada na propriedade, como
recorda Boaro.

O tomate, contudo, ganhou a compa-
nhia de outras espécies de hortaligas e
perdeu o protagonismo. Atualmente,
dentro da propriedade de 6,4 hectares, a
composigao da area de produgao é
bastante diversificada, mas com desta-
gue para a cultura da alface e outras
folhosas. Somam-se as folhosas o
morango, o0 pepino, o tomate cereja e a
uva, mas em menor escala emrazao da
grande necessidade de mao de obra
que, conforme Valdir, é dificil de conse-
guir nos tempos atuais. Hoje trabalham
na propriedade ele, um funcionario fixo

e, havendo necessidade, o produtor
contrata um auxiliar temporario.

Os maiores investimentos na proprie-
dade aconteceram ha pouco mais de
quatro anos, quando o “Hortigranjeiro
da Chacrinha” - nome fantasia que
identifica seus produtos - implantou
mais canteiros e novas estufas para
aprimorar o cultivo. Valdir Mller optou
pela diversificagdo das técnicas de
produgao, garantindo assim um equili-
brio maior na oferta de seus produtos.
Além do cultivo em campo aberto,
possui aproximadamente 1.500 m2 de
estufas construidas com plantio direto
no chéo, e ainda uma estufa de 14x42
metros equipada com sistema de
producao hidropénico. “Quando larguei
a comercializagdo de frutas buscava
uma forma mais sélida de agregar
renda e vi a produgdo prépria como
uma alternativa viavel, ja que a proprie-
dade estava I3, a disposi¢ao’, comenta
o horticultor. Atualmente Mller tem
comércio paratodaa sua produgao, que
é vendida em trés fruteiras de ljui e
também na Feira do Produtor, onde
seus clientes podem encontra-lo pesso-




almente nas quintas-feiras e sabados.
A Feira foi importante para alavancar
as vendas e criar uma referéncia para a
marca Hortigranjeiro da Chacrinha’,
garante. A expectativa é no futuro
ampliar ainda mais a produgéo. Porém,
Mller vé na mao de obra uma barreira
importante. “Tenho uma boa proprieda-
de, tenho drea, apoio técnico, mas ndo
tenho mao de obra que me permita
ampliar a produgao’, reconhece Miiller.
Quando fala em apoio técnico, Valdir

A fruticultura € uma atividade estimula-
daedesenvolvida pela AGRIFLORA, que
fornece uma linha completa de insu-
mos dessa area para produtores rurais.
‘A AGRIFLORA se envolve na cadeia
completa de produgao de frutas, traba-
lhando com viveiristas e fruticultores,
disponibilizando insumos e tecnologias
adequadas para a atividade®, afirma o
proprietario, engenheiro agrénomo
Jodo Boaro. Além disso, se envolve
com a produgao propria de citros e uva,
visando atender o mercado durante o
maior periodo possivel, com diversida-
de, volume e qualidade.

Os pomares de citros estao localizados
em Boa Vista, no interior de Catuipe/RS,
onde ocupam uma area de 85 hectares,
com 40 mil plantas entre tangerinas e
laranjas, proporcionando colheita
durante dez meses do ano (maio a
fevereiro). J4 a atividade da viticultura,
que teve inicio em 2011 quando foi
implantado o primeiro parreiral no
interior de Coronel Barros, assim como

Miller se refere principalmente a
AGRIFLORA, empresa que fornece
desde o inicio os principais insumos,
como sementes, adubos e também o
material para as estufas e irrigagao.
Miller nao faz a compra de mudas, pois
as produz, a excegdo do morango. Foi
um dos primeiros clientes da
AGRIFLORA, e esta parceria continua
gerando frutos, reavivando uma
relagdo mais que comercial, afinal, séo
muitos anos de boa convivéncia.

a citricultura, visa atender o mercado in
natura e o processamento. “‘Além de

uma boa diversidade na composigéo
dos pomares, a AGRIFLORA mantém
pleno controle sobre as praticas agrico-
las e tecnologias aplicadas, pois elas
sao determinantes da qualidade e da
segurancaalimentar’, comenta Boaro.

Apos a colheita, a empresa faz ainda o
beneficiamento dos frutos e o atendi-
mento do mercado com distribuicdo
propria ou através de parceiros comer-
ciais, atingindo consumidores do Rio
Grande do Sul e de outros Estados.
“Trata-se de um grande desafio, pois a
fruticultura nao é uma atividade tradici-
onal na regido, mas tem sido compen-

sombrite’

telas para protecao e sombreamento|
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sador, nao apenas pelos resultados
econémicos obtidos, mas também pela
satisfagdo de proporcionar muitas
oportunidades de trabalho, tanto na
produgéo como na etapa da comerciali-
zagao, diferenciando-se de outras
atividades agricolas que sao predomi-
nantes. Com certeza, temos de 20 a 30
familias que participam do trabalho e
dos resultados dessa atividade, e isto €
gratificante’, comentam os Engenhei-
ros Agrénomos Joao e Vinicius Boaro.
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a propriedade de Claudir e
Marli Mattioni poderiamos
medir a importancia da
atividade hortigranjeira pelos bens
materiais conquistados por eles. Mas,

se nos limitarmos a isso, ndo estare-
mos sendo justos com o valor que a
familia d4 a essa atividade. Mais do que
bens materiais, o cultivo de produtos
diversificados proporcionou a oportuni-
dade de seus filhos permanecerem
junto a eles, com trabalho digno e quali-
dade de vida. Hoje vivem na proprieda-
de, além do casal, seus filhos Ademir e
Odair com suas esposas Elisiane e
Adriana, e mais a neta Maria Eduarda.

E verdade que as condigdes de vida da
familia melhoraram. Tudo comegou
com o cultivo do pepino, em 1999,
guando seu Claudir vendia diariamente
aproximadamente 80 quilos, transpor-
tados com uma bicicleta. A producgao
iniciou em uma estufa modesta ao lado
da antiga casa de madeira. Vendo os
primeiros resultados, Claudir e sua
esposa implantaram outras atividades,
principalmente a produgao de folhosas,

cenoura e beterraba. De uma Uunica
estufa a produgdo pulou para dois
hectares dentro de uma érea total de
dez, localizada préxima da cidade de
Santo Augusto. O processo de comerci-
alizacéo se expandiu e hoje a producao
é vendida em supermercados e na feira
de produtos agricolas. Mais do que a
bicicleta, a propulsora de tudo isso foi
uma velha espingarda, vendida para
consequir o dinheiro necessario para os
primeiros investimentos. “Foi o tiro
mais certo que o pai deu com aquela
espingarda”,comenta Odair.

Na safra atual foram produzidas mais
de cinco mil melancias, mil caixas de
tomate, cinco mil bandejas de morango,
além das demais hortaligas. O resulta-
do foi a permanéncia dos filhos na
propriedade, cada familia vivendo em
uma casa nova, mas com o trabalho
sendo realizado em conjunto. “Nossos
dois filhos quiseram ficar trabalhando
com hortigranjeiros, e com a producéao
de leite ou outra cultura isso nao acon-
teceria’, acredita a mae Marli. “E um
trabalho dificil, diario, mas que compen-

sa”, acrescenta o filho Odair. Enquanto
ele cuida da produgao junto com o pai, 0
filho mais velho, Ademir, coordena a
comercializagdo. Além da mé&o de obra
familiar ha mais dois funcionarios fixos
e outros sao contratados conforme a
demanda.

No total sdo dez estufas, que recebem
principalmente as culturas do tomate e
pepino. A implantacdo destas estufas
foi gradual, respeitando o crescimento
da demanda e a capacidade de investi-
mento. Ao longo de todos esses anos,
no entanto, o que nao mudou foi a
parceriacom a AGRIFLORA, fornecedo-
ra de praticamente todos os materiais e
insumos para implantagao das estufas
e produgao, ou mesmo de orientagdes e
dicas para melhorar o trabalho. “Sem-
pre fomos acompanhados pela
AGRIFLORA, que nos fornece 100% das
tecnologias e nos traz orientagdes
importantes para melhorarmos a
atividade”, comenta dona Marli. Favore-
cidos pela demanda aquecida, a quali-
dade do solo da propriedade e a abun-
dancia de agua que possibilita a irriga-
Gao, o projeto da familia é ampliar ainda
mais a atividade, com a instalagéo de
mais trés estufas, de 50x11 metros. E
uma estratégia de expansao que visa
atender um mercado existente em
Santo Augusto. Porém, sabendo do
desejo do seu Claudir e da dona Marlide
ter seus familiares sempre por perto,
nao é de se duvidar que a intengéo seja
garantir a permanéncia da Maria
Eduarda, de apenas um ano, e dos
demais netos que virdo, ao seu lado,
trabalhando juntos, em perfeita unio.
Esse é um bom exemplo da importan-
cia dos hortigranjeiros para a sucessao
familiarrural.
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